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Damit auch zukünftig Branchenfremde sich unter Ansatz mit einer eigenen Werbeagentur 

selbstständig machen können, hat die Ansatz Franchise GmbH ihr Schulungssystem weiter 

ausgebaut. Die neuen Partner erhalten eine theoretische und praktische Ausbildung bevor sie an den 

Start gehen. „Es ist ganz wichtig,“ so Nicole Matzoun – Franchisemanagerin der Ansatz Franchise 

GmbH und selber ausgebildete Werbefachwirtin IHK „dass unsere neuen Partner ganz intensive 

Schulungen erhalten, damit sie vom ersten Tag an ein kompetenter und selbstbewusster Verkäufer 

ihrer eigenen Werbeagentur werden. Wir achten schon bei den Schulungen darauf, ob es eventuelle 

Lücken oder Defizite bei den einzelnen Lernenden gibt, um direkt gegen zu wirken.“  

 

Die theoretische Schulung ist so aufgebaut, dass der neue Partner wichtige Schulungsinhalte wie 

die Werbeplanung oder die Erstellung eines Werbekonzeptes direkt verinnerlicht. „Die Schulungen 

enden grundsätzlich mit einer Abschlussarbeit, die der neue Partner erstellen muss, damit wir 

erkennen können, ob er sicher in der Materie ist. Die theoretische Schulung wird mit der 

selbstständigen Erstellung eines Werbekonzeptes abgeschlossen, das hinterher beurteilt und 

benotet wird.“ Führt Matzoun weiter aus „So erkennen wir sofort eventuelle Schwächen und können 

mit einem Training-on-the-job oder einer Hospitation in einem unserer eigenen Werbeagenturen 

nachschulen.“ 

 

Damit die Partner mit ihren eigenen Werbeagenturen flexibel in der Gestaltung ihrer Ressourcen 

bleiben, gibt es ein Grafik- und Webdesignerteam im Hintergrund, die man bei Auslastung oder 

grafischen Unsicherheiten zubuchen kann. „Dieses Angebot wird von unseren Partnern sehr gerne 

angenommen, da sie somit zeitlich aufwendige Aufgaben weggeben können und sich so um 

administrative Aufgaben kümmern können.“ Sagt uns Matzoun. 

 

Wer mehr über das Ansatz Konzept wissen möchte, kann sich informieren unter www.ansatz-

franchise.de oder direkt bei der Ansatz Franchise Gebietsentwicklung – 03321/ 460 248. 
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